Vi pa Falck Healthcare skapar tydliga resultat hos vara kunde
fullt ut. Vi erbjuder individ- och verksamhetsanpassade insat
sanker sjukfranvaro. Vara kunder ar arbetsgivare i olika branscher, f
heter. Idag hjalper vi ca 350 foretag och organisationer och 300 000 etare med att framja
funktion i arbete.

Vi ar 80 anstallda och har kliniker i Stockholm, Géteborg och Malmé samt rikso gnde nat\m
av medicinska mottagningar, psykologer, psykoterapeuter, naprapater, kiropgg&torer och sjuk-
gymnaster.

KEY ACCOUNT MANAGER

Till kontoret i Malmo soker vi nu en saljare med erfarenhet av komplex tjansteforsaljning och projektledning med
foljande bakgrund:

Akademisk examen, gérna civilekonom eller motsvarande
Erfarenhet av komplex tjansteforsaljning pa hogsta ledningsniva
Erfarenhet av projektledning

Rollen som Key Account Manager innebar att du skall ansvara for att utveckla befintliga kunder och
aktivt bearbeta nya. Du skall driva projekt som innehaller analys av kundens behov och koordinering av
vara aktiviteter och kompetenser for att uppna de resultat som kunden forvantar sig. Till din hjalp star
vara samlade kompetenser av ytterst erfarna rehabkonsulter, lakare, psykologer m fl, alla med stark tro
pa var formaga att fa& manniskor att fungera i arbete.

Som person ar du utpraglat affars- och resultatinriktad. Du ar analytisk och forstar de foretagsekono-
miska konsekvenserna av vara insatser. Du ar bra pa att organisera och prioritera dina aktiviteter effek-
tivt och gillar att arbeta i ett hogt tempo. Du &r driven, har ett personligt engagemang i ditt arbete och
astadkommer resultat.

Om du ar den person vi soker sa skickar du ditt CV tillsammans med ett per-
sonligt brev till info@falckhealthcare.se.

Har du fragor om tjansten ar du valkommen att kontakta forsaljningschef
Sofia Landstrom pa 0771 50 50 80.
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